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PALAVRA DO
PRESIDENTE

Arquivo Pessoal

0O més de setembro esta ai e, junto com ele, chega a 4® edicao da
Semana do Desconto,um projeto de muito sucesso na regiao rea-
lizado pelo Sindicato do Comércio Varejista da Baixada Santista,
com iniciativa da TV Tribuna. Neste ano, a Semana do Desconto
acontece entre os dias 10 e 17 de setembro.

Este € o momento para os consumidores fazerem bons negdcios
e para 0s empresarios conquistarem mais clientes. Por isso, apos-
tamos na Semana do Desconto como uma grande oportunidade
para 0 empresario aumentar suas vendas. E contamos mais uma
Vez com a sua participacao para fazer desse projeto um sucesso
ainda maior. Com adesao crescente de empresas e consumidores
a cada edicao, nao tenho duvidas de que a Semana do Desconto
deste ano sera, novamente, um grande sucesso!

E em outubro teremos as eleicdes municipais. Pensando nisso,
o Sindicato consolidou uma agenda de propostas aos candida-
tos a prefeito que participam da disputa eleitoral deste ano na
regiao. Essa € uma forma de mostrarmos aos futuros governantes
as principais urgéncias e reivindicagdes do comércio de nossa
regiao. O setor de comércio de bens e servicos € o principal
empregador no Estado de Sao Paulo e, na Baixada Santista, tem
papel fundamental no desenvolvimento econdémico. Por isso,
queremos trabalhar sempre para torna-lo cada vez mais forte.

Boa leitura e bons descontos!

O Mascate

ELEICOES DIA DAS
MUNICIPAIS CRIANCAS
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T o desconto

BAIXADA

de 10 a 17 de setembro

S ANTI'STA

SEMANA DO DESCONTO TEMMAISDE 3,8 MIL

EMPRESAS PARTICIPANTES NA BAIXADA SANTISTA
QUARTA EDICAO DO PROJETO ACONTECE ENTRE
OS DIAS 10 E 17 DE SETEMBRO

A 4% edicao da Semana do
Desconto tera mais de 3,8 mil
empresas participantes nas nove
cidades da Baixada Santista. Ao
todo, 3.832 empresas se cadastra-
ram para fazer parte da agao, que
acontecera de 10 a 17 de setembro.
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O numero representa um cres-
cimento de 25% em relacao a
ultima edicao. A iniciativa visa
ajudar na divulgacao de ofertas
e aumentar as vendas do comér-

cio na regiao durante o periodo.

O projeto é uma realizacao do

Sindicato do Comércio Varejista
da Baixada Santista e uma inicia-
tiva da TV Tribuna.

“Mesmo em um ano dificil como
esse, com alto numero de fecha-
mento de empresas, conseguimos
crescerem 25% no total de inscritos.




Essa adesao crescente de comér-
cios a cada ano mostra que a par-
ticipagao na Semana do Desconto
traz resultados, além de indicar
gque essa é uma data ja aguarda-
da pelos consumidores da regiao’,
afirma o presidente do Sindicato
do Comércio Varejista da Baixada
Santista, Alberto Weberman.

A Semana do
Desconto ja é uma
data esperada
pelos consumidores
da nossa regido”

Alberto Weberman,
presidente do SCVBS

As empresas inscritas rece-
berao adesivo do projeto para
identificacao na vitrine como
comércio participante da agao
de vendas. Durante a realizagao
da Semana, o site da agao (www.
semanadodesconto.com.br) trara
a relagao das lojas participantes,
onde os consumidores poderao
encontrar nome, endereco e tele-
fone dos comércios inscritos, divi-
didos por segmento de atuagao.

A participacao na campanha é
uma oportunidade para os lojis-
tas aumentarem suas vendas em
um més com baixo apelo comer-
cial. “Em setembro ndo ha datas
comemorativas fortes. Portanto,
a Semana do Desconto se torna
um grande atrativo para os con-
sumidores e empresarios”, afirma
0 vice-presidente do Sindicato,
Omar Abdul Assaf.

Em sua quarta edicao, a
Semana do Desconto ja se consoli-

da como uma tradicao nas cidades
da Baixada Santista. “Percebemos
que, ano a ano, 0 evento vem
ganhando maior notoriedade e,
unindo forcas, essa acao reflete
em aumento nas vendas. Estamos
felizes em participar’, conta a
gerente Comercial do Shopping
Jequiti, Daniela Curi.

O projeto teve inicio em 2013,
e contou com a adesao de apro-
ximadamente mil empresas. Os
produtos oferecidos pelos lojistas
tiveram reducao de até 50% no
preco durante a Semana. Segundo
0s comerciantes que participaram
da agao, as vendas cresceram até
70% em relacao ao mesmo perio-
do do ano anterior.

Com o0 sucesso no ano de
estreia do projeto, a participa-
¢ao dos empresarios dobrou na
segunda edicao, com cerca de
2 mil estabelecimentos inscri-
tos. Em 2015, na terceira edicao,
um novo recorde: mais de 3 mil

empresas cadastradas na regiao.

Milhares de consumidores
foram as compras nas lojas par-
ticipantes nas nove cidades da
Baixada Santista e garantiram
produtos com até 70% de des-
conto. Além de diversos seg-
mentos do comércio varejista,
a Semana do Desconto também
abrange prestadores de servico.

Cartilha

Para orientar e dar dicas aos
comerciantes sobre estraté-
gias de venda para a participa-
¢ao na Semana do Desconto, o
Sindicato do Comércio Varejista
disponibiliza duas cartilhas
online (e-books) gratuitamente.
Com os temas “Como divulgar
sua participagao gratuitamente
nos meios digitais” e “Dicas de
vitrine e afins”, os documen-
tos estao disponiveis na plata-
forma de leitura digital Issuu
(www.issuu.com/scvbs).
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SEBRAE-SP OFERECE 50 MIL VAGAS EM CURSOS
GRATUITOS PARA MICROEMPREENDEDORES

CHAMADO DE SUPER MEI, PROGRAMA VISA AJUDAR

PROFISSIONAIS A ENFRENTAR A CRISE ECONOMICA

Divulgacdo

QUL

Os mais de 1,6 milhao de Microempreendedores
Individuais (MEls) do Estado de Sao Paulo agora poderao
contar com um programa voltado para o aperfeicoamento
profissional e o desenvolvimento dos seus negocios. O
Super MEI, lancado pelo Sebrae-SP, vai oferecer solucoes
integradas para que o empreendedor possa enfrentar o
atual momento de recessao econdmica de maneira mais
competitiva. No periodo de um ano, o programa disponi-
bilizara 50 mil vagas para os MEls.

Dentro do programa, o profissional vai seguir uma tri-
lha com quatro etapas: formalizagao para quem ainda nao
esta regularizado; cursos de gestao, envolvendo controle
financeiro e vendas; formagao técnica de 20 a 50 horas

em instituicoes técnicas parceiras; e acesso ao mercado
por meio de um aplicativo e um portal onde ele podera
oferecer seus produtos e servigos. Se fossem pagos pelo
empreendedor, 0s cursos oferecidos gratuitamente pelo
programa custariam de R$ 300 a R$ 1 mil, de acordo com
o Sebrae.

“Quem quer se destacar neste ambiente de alta con-
corréncia e recessao nao pode ficar parado. Tem que fazer
mais e melhor,com menos recursos e de olho nas tendén-
cias’, diz o presidente do Sebrae-SP, Paulo Skaf.

Na pratica, o MEI podera fazer um curso de sua area
de interesse e, a0 mesmo tempo, receber orientacoes
do Sebrae-SP sobre gestao. Um profissional da area de
beleza pode fazer um curso de manicure e pedicure,
aprendendo novas técnicas e tendéncias, e pode se capa-
citar para administrar melhor as finangas de um salao. Os
cursos vao oferecer certificados de conclusao.

O programa prevé mais de 160 cursos em 18 dife-
rentes segmentos (como beleza, alimentacao, construcao
civil), oferecidos pelas unidades do Centro Paula Souza,
orgao do governo estadual responsavel pelas Fatecs e
Etecs, e pelo Senac.

Inscricoes

As inscricoes para o Super MElI podem ser realiza-
das pelo site supermei.sebraesp.com.br, pela Central de
Atendimento 0800 570 0800 e nos Escritdrios Regionais
do Sebrae-SP. Na Baixada Santista,a sede da instituigao
fica na Avenida Ana Costa, 418, no Gonzaga, em Santos.

Para participar, a Unica exigéncia para a maioria dos
cursos é que o interessado seja um MEI. Alguns especifi-
cos,como o de fotografia e produtor musical,é importante
ter um conhecimento prévio no tema.
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ou por e-mall: Comerdiali@scvbs.com.br

Anuncie em

N

A NIE

ESPLENDIDA

méveis

Ligue sua marca a uma

publicagio de sucesso; Moéveis Coloniais

Estofados
Copas
Pecas

Ligue: 3235.3453 / 3232.8266
Av. Sen. Feijé, 275 - Santos

p Atinja o publico
empresarial da regido;
b Melhor relacao

custo/beneficio para seu
investimento;

Ligue para: (13) 2101.2881




SINDICATO ENTREGA PROPOSTAS A CANDIDATOS
A PREFEITO PARA ESTIMULO AECONOMIA

ENTIDADE APRESENTA AGENDA COM SUGESTOES PARA COMBATE

A PROBLEMAS ENFRENTADOS PELO VAREJO DA REGIAO

O Sindicato do Comércio
Varejista da Baixada Santista con-
solidou uma agenda de propos-
tas aos candidatos a prefeito que
participam da disputa eleitoral
deste ano na regiao. A iniciativa
da Entidade visa apresentar as
principais dificuldades enfrenta-
das pelos comerciantes das nove
cidades da Baixada Santista, além
de indicar possiveis solucoes.

O material fornece aos candi-
datos um mapa completo sobre
a realidade do comércio regional,
permitindo que considerem em
seus planos de governo acodes
voltadas a melhoria do setor.
A expectativa do Sindicato do
Comércio Varejista da Baixada
Santista é que, se implantadas, as
medidas contribuam para o for-
talecimento da economia local
e no consequente aumento dos
postos de trabalho.

“As propostas sao uma forma
de mostrarmos aos futuros gover-
nantes as principais urgéncias e
reivindicacoes do comércio de
nossa regiao. Devemos lembrar,
ainda, que o comércio de bens
e servicos é o principal empre-
gador no Estado de Sao Paulo e,
na Baixada Santista, tem papel
fundamental no desenvolvimento
econémico’, afirma o presidente
do Sindicato, Alberto Weberman.

Propostas

Um dos pontos considerados
na agenda de propostas € a neces-
sidade de maior fiscalizacao dos
vendedores ambulantes ilegais e

s
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das feiras itinerantes nao regula-
mentadas. Além de oferecer mer-
cadorias de origem duvidosa, o
comeércio ilegal concorre de forma
desleal com os estabelecimentos
legalizados, nao gera empregos e
tampouco recolhe tributos.

Outro aspecto abordado é a sim-
plificacao dos procedimentos relacio-
nados as Micro e pequenas empresas,
especialmente no que tange a aber-
tura e ao fechamento. O Sindicato
do Comércio Varejista acredita que o
aprimoramento da legislacao que rege
tais processos € fundamental para o
progresso dos municipios. Por isso,
deve ser previsto nas politicas publicas.

Nessa mesma linha, o docu-
mento considera a necessidade
de informatizacao de procedi-
mentos nas diferentes secreta-
rias e departamentos de gover-
no, a fim de reduzir custos e
agilizar as atividades adminis-
trativas, o que estimulara o
ambiente de negocios local.

A agenda de propostas
contempla, ainda, a adogao
de medidas voltadas a valo-
rizagao do comércio de rua
e ao aperfeicoamento das
legislagdes municipais, entre
outros assuntos de interesse
do empresariado.
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Divulgagdo/PMS

PESQUISA ALERTA PARA AVENDA
DE ALCOOL A MENORES DE 18 ANOS

EM SANTOS, MAIS DA METADE DOS ESTABELECIMENTOS VISITADOS

DESCUMPRIU LEI QUE PROIBE COMERCIALIZACAO DE BEBIDAS

Pesquisa realizada pela Universidade Federal
de Sao Paulo (Unifesp), em parceria com a
Prefeitura de Santos, mostra que 55% dos esta-
belecimentos visitados na Cidade descumpriram
a lei estadual n® 14.592/2011, que proibe a venda
de bebidas alcodlicas para menores de 18 anos
de idade. O resultado do estudo foi apresentado
em reuniao na Associacao Comercial de Santos,
com a participa¢ao do gerente administrativo do
Sindicato, Marco Antonio Guimaraes.

O objetivo da pesquisa é difundir a importancia
do cumprimento a legislagcao para coibir a compra e
0 consumo de bebida alcodlica por criancas e ado-
lescentes. De acordo com o estudo, o uso do alcool
na adolescéncia é prejudicial, pois o sistema nervoso
central ainda esta em desenvolvimento. Isso pode
acarretar em perda de funcoes como memoria e
atencao, segundo a Unifesp.

O levantamento teve a participacao de 30 ado-
lescentes voluntarios com idade entre 14 e 16 anos.
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RESULTADO DO ESTUDO FOI APRESENTADO A
REPRESENTANTES DO COMERCIO EM SANTOS

Eles visitaram 270 comércios como bares, padarias,
quiosques, lojas de conveniéncia e supermercados.
A quantidade de estabelecimentos foi definida pelo
critério de amostragem, que corresponde a um total
de 11% de um universo de 2.470 enderecos comer-
ciais nesse segmento cadastrados em Santos, distri-
buidos nas cinco regides da Cidade.

No Centro e na Area Continental, os menores
conseguiram comprar latinha de cerveja em todos
0s pontos visitados. O percentual de estabeleci-
mentos nos morros chegou a 70%; na Orla, 61,32%,
sequido de 50% na Zona Intermediaria. A Zona
Noroeste foi a regiao com menos infragdes cometi-
das pelos comerciantes (40%).

Apesar dos descumprimentos a lei, os estabeleci-
mentos nao serao multados - em vez disso, receberao
uma notificacao. Segundo a Prefeitura, os flagrantes
serviram como um objeto de estudo e nao podem ser
usados como um motivo para multa. Os nomes dos
estabelecimentos nao foram revelados pela pesquisa.



TALENTOS DO COMERCIO AJUDA
A ESCOLHER O PROFISSIONAL IDEAL
| PROJETO DO SINDICATO AUXILIA EMPRESARIO NO PROCESSO_

| DE SELEGAQ E RECRUTAMENTO PARA ATUAR NO VAREIO

DE SELECAO E RECRUTAMENTO PARA ATUAR NO VAREIO

PROJETO DO SINDICATO AUXILIA EMPRESARIO NO PROCESSO

do comércio

RO

Com a aproximacao das festas
de final de ano, aumenta a oferta
de postos de trabalho temporarios
e definitivos no setor de comércio e
servigos. Mas, do ponto de vista do
empresario,nao é nada facil escolher
0 colaborador ideal para sua loja,
que realmente se adeque a funcao.
Para ajudar nessa tarefa, o Sindicato

do Comércio Varejista da Baixada
Santista conta com o Talentos do
Comeércio, um projeto exclusivo na
regiao que auxilia o empresario na
busca, selecao e capacitagao de pro-
fissionais para atuar no varejo.

O projeto realiza todo o pro-
cesso de recrutamento, desde a
abertura de vagas, captagao e ana-
lise de curriculos até as entrevistas
e encaminhamento de candidatos
com o perfil definido pelo empre-
sario do comércio. Com isso, o
comerciante nao perde tempo com
0 processo burocratico de selecao
e recebe candidatos que realmente
se encaixem no perfil do negdcio.

‘O projeto ajuda a encontrar
talentos para integrar a equipe de

uma empresa, gerando qualidade
no atendimento e grande retorno de
imagem para o estabelecimento. No
comércio, o funcionario que traba-
lha com vendas € o que faz a ponte
entre a empresa e o cliente. Por isso
€ tao importante escolher alguém
que realmente vista a camisa da
loja”, afirma a consultora em Varejo
do Sindicato, Larissa Forjanes.

O Talentos do Comércio tem
um valor abaixo do merca-
do para servicos de selecao e
recrutamento, além de condicoes
especiais para associados. Para
solicitacoes e outras informa-
¢coes, o empresario pode entrar
em contato com o Sindicato pelo
telefone (13) 2101-2881.

Medisocial: Medicina do Trabalho

Uma grande variedade de servigos com a agilidade que sua empresa precisa

Valores diferenciados para associados do sindicato

e

yA Medisocial

MEDICIMA DO TRABALHO

Servicos:

» Elaboragao de PPRA, PCMSO e ASO

 Exames: admissional, periodico, demissional,
- retomo ao trabalho e mudanca de funcio.

» PCA — Programa de Conservagao Auditiva

* Terceinzacao de Ambulatorio Médico

Todors 0 darmes compiementanes ="

realizados nas dependincias da Medisccial

* Laudos Ergonémicos

- AVCB

Aw. Almirante Cochrane, 194 / ¢j. 54 (canal b) - Santos/SP
contato@medisocial.com.br | Fone: (13) 3231.2582
www.medisocial

.com.br
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EM EXPANSAO, LITORAL PLAZA SHOPPING
IRA GERAR ATE 1,5 MILNOVOS EMPREGOS

EMPREENDIMENTO ENTREGA PRIMEIRA FASE DA

AMPLIACAO NESTE SEMESTRE, COM AREA 25% MAIOR

Fotos: Divulgacao

m processo de ampliagao
iniciado em 2015, o Litoral
Plaza Shopping, em Praia
Grande, é responsavel por
abrir cerca de 1.500 novos postos
de trabalho e trazer 60 novas mar-
cas ao empreendimento. Entre as
ancoras que farao parte do mix de
lojas ainda este ano estao a rede
de artigos esportivos Decathlon

e a loja de departamentos Havan,
que devera gerar cerca de 200
novas oportunidades de emprego.

Considerado o maior cen-
tro de lazer e compras de Praia
Grande, o Litoral Plaza Shopping,
inaugurado em 1998, é o maior
empreendimento do género do
Litoral Paulista, com 62 mil m?
de Area Bruta Locavel (ABL). Até

o fim deste ano, o shopping
deve concluir a primeira fase da
ampliagao e aumentar sua area
em 25%, somando, ao todo, 77
mil m? de ABL. A ampliacdo se
estende por area corresponden-
te a 58% de um espaco de 115
mil metros quadrados ao lado
do complexo.

Além de Decathlon e Havan,

LPeY 31, A Corretora Sinal Planos de Saude oferece ao publico em geral, planos de
Planos de Sadde

saude para pessoa juridica ( cnpj ), pessoa fisica (individual, familiar) e
planos para; Profissional do Comércio * Advogado * Dentfista * Estudante * Médico
Engenheiro * Veterindrio * Enfermeiro * Servidor PUblico. Entre outros, pelo melhor preco.

Unimed |3

™ Brade = .
. M5 SulAmérica Af'nfl

PR[V‘PENT
SENIOR

i -'T'-t
Trasmuntsaalm &s)

e

Ligue e confira: (13) 3027-2555 / 99601-2803

Evelen Peixoto

evelenpeixoto@sinalplanosdesaude.com.br

Www.sinalplanosdesaude.com.br

Consultora Comercial

Associados ao Sindicato do Comercio Varegista da Baixada Santfista, terd desconto na taxa de adesdo de 10%.
ANS n® 355721| ANSn® 005711 | ANS n® 006246 | ANS n ° 326305 |[ ANE 302147 .
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outras ancoras
Riachuelo,Besni e Fast Shop devem
ampliar as opgoes de compras, lazer
e entretenimento do empreendi-
mento, que ja possui cinema com
seis salas digitais e um mix de mais
220 lojas, além de servigos como

como Renner,

Sk e
que comercializa mais de 100 mil
itens nacionais e importados dos
mais diversos segmentos.

Desde os primeiros anos, a
Havan adotou como icones a
fachada inspirada no desenho
da Casa Branca e, em algumas

cidades, a réplica da Estatua
da Liberdade. Estes simbolos
fortaleceram a marca Havan
no Pais e tornaram a empresa
um ponto turistico nas regioes
em que esta presente. Em Praia
Grande, a instalacao da Estatua
ja foi autorizada pela prefeitura
e esta confirmada. O monumen-
to tera 36 metros de altura, com
desenho e cores inspirados no
original estadunidense.
Avaliado em R$ 25 milhdes, o
investimento da Havan em sua
nova unidade no Litoral Plaza
faz parte da politica da rede em
buscar cidades que sejam polos
regionais, com alta densidade
populacional e em pleno desen-
volvimento econdmico e social.

academia, unidade do Poupatempo
e posto de combustiveis.

A ampliagao tem como objeti-
vo tornar o Litoral Plaza Shopping
ainda mais completo, bem anco-
rado e com as melhores opg¢oes
para todos os publicos que aces-
sam o empreendimento. “E nao
pararemos por aqui. Vamos avan-
gar as outras etapas com foco em
entretenimento e lazer. A conclu-
sao de todo o projeto é até o final
de 2018”, explica o gerente geral
do shopping, Martinho Polillo.

Estatua da Liberdade

Uma das novidades mais
aguardadas é a chegada da Havan,
uma megaloja de departamentos

PROJETO DE AMPLIA(;AO DO LITORAL PLAZA
" TEM PREVISAO DE CONCLUSAO PARA 2018

-

E INFORMATICA LTDA.
COMPLETA LINHA DE MOVEIS PARA:
- ESCRITORIO * INFORMATICA « ESCOLAR
b | LI

&\‘ DISTRIBUIDOR DE COFRES:

* POSTOS DE GASOLINA

* RESIDENCIAIS
t * INDUSTRIAIS
+ COMERCIAIS
www.projetomoveis.com.br
ORCAMENTO SEM COMPROMISSO « PLANEJAMENTO NO LOCAL
Loja: Av. Ana Costa, 69 - Tel/Fax: (13) 3222.6927/7084

= Coffe Break = Almocgos = Churrascos = Jantares «
« Coquetéis - Salgados Assados, Fritos e Integrais -
- Bolos para Festas - Doces Tradicionais e Finos -
e-mail contatoidvinagulssanioscomibx | Tel (13) 3271.876
www.divinagulasantos.com.br | [ /DivinaGULASantos
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VAREJO DO LITORAL CRESCE E REGISTRA
O SEGUNDO MELHOR DESEMPENHO DO ESTADO

SEGMENTOS DE AUTOPECAS, SUPERMERCADOS E

FARMACIAS CONTRIBUIRAM PARA O SALDO POSITIVO

O comércio varejista no Litoral obteve o segundo

melhor desempenho do Estado de Sao Paulo em maio,

com o crescimento de 1,6% nas vendas na compara-
¢ao com o mesmo més de 2015. O faturamento real
atingiu R$ 1,6 bilhdo no més. No acumulado do ano,a
elevacao na regiao € de 8,3%.

Os dados sao do Sindicato do Comércio Varejista da
Baixada Santista, com base em informagoes da Secretaria
da Fazenda do Estado de Sao Paulo (SEFAZSP). Apesar
do bom desempenho, apenas quatro das nove atividades
analisadas apresentaram crescimento na comparagao com
maio de 2015. Os destaques positivos foram os segmentos

de autopecas e acessorios (13,9%), supermercados (12,5%),

e farmacias/perfumarias (8,3%), que juntos contribuiram
com 5,6 pontos porcentuais (p.p.) para o resultado geral e
garantiram o bom desempenho da regiao.

Por outro lado, os setores de lojas de vestuario,

tecidos e calcados (-19,7%), outras atividades (-4,5%)

e concessionarias de veiculos (-6,3%) impediram um
resultado geral melhor,impactando negativamente em
3,2 p.p. no indice geral.

Apesar do ligeiro crescimento no faturamento, o
comercio varejista da regiao do Litoral fechou 201 pos-
tos de trabalho em maio, resultado de 2.422 admissoes
contra 2.623 desligamentos. Em 12 meses, foram eli-
minados 2.740 empregos com carteira assinada, o que
levou a um recuo, na comparagao com 0 mesmo mes
de 2015, de 3,2% do estoque total, que atingiu 81.816
trabalhadores formais no més.

Os setores que apresentaram quedas mais signifi-
cativas no numero de trabalhadores foram os de con-
cessionarias de veiculos (-10%), de lojas de mdveis e
decoracao (-9,2%) e de eletrodomeésticos, eletronicos e
lojas de departamentos (-8,6%). Apenas o segmento de
farmacias e perfumarias (0,7%) mostrou crescimento
na mesma base de comparacao.

0 MELHOR PRECO PARA CERTIFICADO DIGITAL

E AQUI NO SINDICATO

CONFIRA AQUI 0S
PRODUTOS DISPONIVEIS PARA
CERTIFICACAO DIGITAL:

Cartdao

Para adquirir acesse:
www.scvhbs.com.br
e envie sua solicitacao.
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+ Leltora

e-CNPJ

e-CPF
Cartao
A3 + Leitora

e-CNPJ
Token o

Tronco chave: (13) 2101-2868

e-mail: centraldeatendimento®scvbs.com.br
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DIA DAS CRIANCAS:

ACERTE NO PRESENTE

PARA QUEM QUER GASTAR ATE RS 100,00

-~
~ ~ 1

Dia das Criancgas esta chegando e, sem duvi-

das, os brinquedos sao os campeodes de ven-

das nesta data comemorativa. Afinal, brin-

car é a atividade preferida dos pequenos.

Pensando nisso, O Mascate lista algumas

opcoes de presentes de lojas de brinquedos da regiao
para quem quer gastar,no maximo, R$ 100,00.

Um dos fatores essenciais na escolha de um brin-

quedo é verificar a presenca do selo do Inmetro. ‘A

certificagao garante que o brinquedo passou por uma

série de testes antes de ir para as prateleiras das lojas
e nao oferece risco a crianga’, explica o presidente do
Sindicato do Comércio Varejista da Baixada Santista,
Alberto Weberman.

QOutro ponto importante é observar para qual faixa
etaria o brinquedo € indicado. Alguns itens nao sao
recomendaveis para menores de 3 anos por conter
pecas pequenas que podem ser engolidas. Seguindo
essas dicas, fica mais facil escolher um presente que ira
cumprir a tarefa de brincar, ensinar e divertir

1) Boneco Patrulha Canina’

quatmanus. Rihappyiﬂ

2) Carrinho de Bebé
Baby Alive

=3 Este camminho & ideal para as
[tyg .‘ Crancas: passearem com seus
i bebés. Ele possui capota reguls-
: vel e porta-objetos para guardar

o5 acessorios de bringuedos e bo-
necas. Indicado para criancas a
partir de cineo anos.

Balloon Toys | RS 99,00

4 ) Lancador Mega Speed

Esse lancador de carrinhos
possui alavanca para disparar os
brinquedos a uma super veloci-
dade. Otimo para trabalhar a
coordenacao motora de criangas
acima de trés anos.

Balloon Toys| R$ 48,00

Pregos consultados em agosto de 2016. Itens sujeitos a disponibilidade de estoque.

3 ) Mini Aviao
— .~ Super Wings

- Os pequenos vao se divertir transfor-
mando o aviao Super Wings em
apenas trés passos. O mini aviao v
acompanhar a criancada em gual-
quer lugar e divertir o dia com aven-
turas’ inciveis. Recomendado: parg
criancas a partir de és anos.

Xicko's Bringuedos | R$ 59,99

'q, bnncandn COM e55as quatro
¥ sacolinhas de compras, uma
") cesta de produtos e 12 sho-
pkins sortidos. Indicado para
criancas acima de cinco anos.

Xicko’s Brinquedos | R$ 69,99
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SINDICATO LAMENTA AMORTE DO
EX-DIRETOR CARLOS LAMBERTI

COMERCIANTE, QUE PRESIDIU A ENTIDADE NA DECADA

-

DE 1980, FALECEU EM JULHO ULTIMO, AOS 85 ANOS

Sindicato do Comércio Varejista da Baixada

Santista lamenta o falecimento do comer-

ciante Carlos Lamberti, morto no ultimo dia

10 de julho,aos 85 anos. Lamberti foi presi-

dente do Sindicato entre 1983 e 1989, além
ter atuado como secretario e vice-prefeito de Santos
entre as décadas de 1970 e 1990.

Comerciante tradicional em Santos, Lamberti
deixa um grande legado para o varejo, esporte e
politica da regiao. Foi em sua gestao a frente do
Sindicato que a entidade inaugurou sua atual sede,
na Avenida Ana Costa, e que o Servico de Protecao ao
Crédito passou a ser totalmente informatizado, entre
outras diversas conquistas.

Carlos Lamberti era viuvo. Ele deixa os filhos Carlos
e Sandra e os netos Felipe e Juliana.

Arquivo

-,r ' gra de
estime ; qua[quer
_.am_l___urﬁ'ﬁ'@ I‘3‘*-" fert-::pa

-
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QUADRO ;=

- de Avisos

(© WhatsAppq%

O Sindicato do Comércio Varejista esta no Whatsapp!
Envie uma mensagem para o numero (13)
99613-5925, adicione-o em sua agenda de contatos
e receba alertas e informagoes sobre cursos e treina-
mentos gratuitos promovidos pelo Sindicato.

Capacita Comercio
Tema: Vitrinismo | Datas: 20 e 22/09 | Horario: 9h as 13h
Carga horaria: 8h | Objetivo: mostrar os novos concei-
tos de técnicas de exposicao de produtos em vitrines,
assim como a melhor composigdo dos itens.

Local: Sindicato Comércio Varejista Baixada Santista
Av.Ana Costa, 25 - Vila Mathias - Santos/SP

Vagas limitadas.
Inscrigdes gratuitas pelo telefone (13) 2101-2881

Divulgagao

DAR
RECEBER

Divulgacao

Dicas de Filme

T6 Rycal: Selminha (Samantha Schmiitz)
é uma frentista que tem a chance de deixar
seus dias de pobreza para trés ao descobrir
uma heranca de familia. Mas, para conseguir
colocar a mdo nessa grana, ela terd que cum-
prir um desafio: gastar 30 milhdes de reais
em 30 dias, sem acumular nada e nem contar
para ninguém. Nessa louca maratona, ela vai
acabar descobrindo que tem coisas que o di-
nheiro ndo compra.

Estreia prevista para 22 de setembro

Dicas de Livro

Dar e Receber: Segundo o autor, este livio
reline suas conclusdes sobre os motivos pe-
los quais algumas pessoas chegam ao topo
da escala de sucesso, enquanto outras per-
manecem na mediocridade. Por meio da lei-
tura, vocé ird descobrir que as pessoas mais
bem sucedidas nas mais variadas carreiras
ndo sdo as mais egoistas e implacaveis nem
as que agem na base do “toma 1§, da ca”. Os
que chegam mais longe sao os doadores.

Autor: Adam Grant  Editora: Sextante

rso Manipulagao
de Alimentos

Dias: 12-13/09,03-04 e 24-25/10 Horario: 18n00/22h30
Investimento: « Associado R$ 30,00 « N&o Associado R$ 100,00

Carga Horaria: 9 horas

Professor: Erivelto Mello da Silva

Objetivo: Capacitar os participantes nas boas praticas de manipula-
¢30,0u seja,nos requisitos de organizacao e higiene, necessario para
garantir a qualidade e seguranca dos alimentos.

Local: Sindicato Comércio Varejista Baixada Santista
Av.Ana Costa, 25 - Vila Mathias - Santos/SP

Vagas limitadas.
Inscrigdes (13) 2101-2855

Associados tém desconto em estacionamento

O Sindicato do Comércio Varejista da Baixada Santista firmou
convénio com o estacionamento Trend Park, que fica na rua
Julio de Mesquita, 191/193, Vila Mathias. Para associados ao
Sindicato, o valor da 12 hora sai por R$ 7,00 e a diaria, R$
20,00. Visitantes e associados do Sindicato devem carimbar o
recibo na portaria para validar o desconto. O estacionamento
funciona das 7h as 22h45, de segunda a sexta-feira, e das 7h
ao meio dia, aos sabados.

Divulgacao

o melhor
do mundo

T T

SETH GODIN

Divulgagao

Elis: Esta cinebiografia aborda a histéria de Elis
Regina (interpretada por Andreia Horta) desde
sua chegada ao Rio de Janeiro com 19 anos até
sua morte tragica e precoce. Apesar de todas
as dificuldades, o sucesso vem fulminante e a
vida de Elis Regina ganha projecdo nacional
e internacional. Jovem de origem humilde se
torna uma das maiores artistas da musica e é
considerada até hoje a maior cantora do Brasil.

Estreia prevista para 13 de outubro

Programacao de cinema sujeita a alteragoes.

O Melhor do Mundo: O antigo ditadode que
vencedores ndo desistem esta errado. Todo pro-
jeto comeca de forma divertida e simples, mas,
ao longo do tempo, os problemas comecam a
surgir. Talvez vocé esteja em uma fase que é difi-
cil, mas ird passar. Talvez vocé esteja em uma ba-
talha j& perdida. O livro de Seth Godin ndo tem
todas as respostas para a sua pergunta, mas,
com certeza, vai te ajudar a fazer as perguntas
certas para resolver seus problemas.

Autor: Seth Godin  Editora: Sextante
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Departamento Juridico

JURIDICO

DANO MORAL POR
RETENCAO DA CTPS

Diante da relevancia do documento, ha
que se admitir que a retencgao indevida pela
empresa por um periodo consideravel causa
angustia e aflicao no empregado que, cer-
tamente, sera prejudicado na busca por um
novo emprego, sem falar na preocupagao
pelos transtornos que teria com o extravio
definitivo, ja que para a restauracao de todos

0s registros seria necessario ir em cada uma
A Carteira de Trabalho é documento de das empresas onde trabalhou.

extrema relevancia para o trabalhador, pois E tal circunstancia n3o enseja apenas pre-
retrata todo o seu historico profissional e juizo de ordem material, pois o dissabor expe-
atesta sua experiéncia. A identidade funcional  rimentado, a aflicdo e a instabilidade atingem
do empregado pode ser exigida para abertura ¢ trabalhador em sua esfera moral, afrontando
de crediarios e, perante a Previdéncia Social, sy honra e sua dignidade. Recurso parcial-
comprova o tempo de servico prestado para  mente provido. (TRT 152 Reg., RO 0001524-
efeito de obtencao de beneficios e aposenta- 83 2012.5.15.0126, 52 Camara, Rel. Des. Lorival

doria. Tamanha € a importancia da Carteira de  Ferreira dos Santos, DEJT 1.462, 29.04.2014).
Trabalho que o legislador elenca uma série de

obrigagoes a ela relacionadas, prevendo multas Dr. Fernando Mendes Gouveia
administrativas pelo seu extravio e retencao Advogado do Sindicato/Associagéo
(arts. 52 e 53 da CLT). OAB/SP 47.877

Anuncie em

DESPACHANTE

p Ligue sua marcaauma
publicagdo de sucesso;

Parcelamos multas

) Atinja o publico P-4 e IPVA em até
= 5

empresarial da regido;

12 vezes
p Melhor relacdo :
custo/beneficio para seu

investimento;

Rua Carvalho de Mendonga, 202
Tels.: (13) 3232-8441 - 3232.8295
E-mail: elycury@uol.com.br

ou por e-mail: comercial@scvbs.com.br
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SINDICATO ALERTA PARA O PAGAMENTO
DA CONTRIBUICAO PATRONAL ASSISTENCIAL

QUITACAO PODE SER FEITA EM

COTA UNICA OU EM DUAS PARCELAS

Sindicato do Comeércio Varejista

da Baixada Santista alerta para

0 pagamento da Contribuicao

Patronal Assistencial Convencional,

com vencimento em setembro. Ela
€ obrigatdria a todas as empresas do comércio
varejista pertencentes a categoria econdmica
representada pela entidade. O nao-pagamento
dessa contribuicao pode acarretar em implica-
coes legais para a empresa.

A contribuicao € destinada ao custeio de
servicos prestados pelas entidades sindicais a
categoria,como a celebracao de acordos ou con-
vencgoes coletivas de trabalho e a participacao
em processos de dissidio coletivo. Além disso,
permite a oferta de novos produtos, servicos e
parcerias pelo Sindicato.

A cobranca é prevista em lei, nos termos que
dispoe o artigo 8° - inciso IV da Constituicao
Federal, e tem o devido respaldo juridico na ali-
nea ‘e” do artigo 513 da CLT. O pagamento agre-
ga todas as empresas integrantes da categoria,
associadas ou nao ao Sindicato, e independente
do porte ou numero de colaboradores.

A contribuicao pode ser paga em cota unica ou
em duas parcelas. Para as empresas constituidas
apos novembro, o pagamento é feito no més de
registro da empresa. O pagamento deve ser feito
a proporcao de 1/12 por més correspondente até
o ultimo més de vigéncia da Convencao Coletiva.

Outrasinformaco6es sobre Contribuicao podem ser
obtidas pelos telefones (13) 2101-2822/2833/2834
ou pelo e-mail contribuicao@scvbs.com.br.

Confira abaixo os valores vigentes:

Contribuicao Patronal Assistencial Convencional 2016/2017

CATEGORIA COTA UNICA PARCELADO
Grande Porte (Com mais de 20 Funcionarios) R$ 1.080,00 R$ 1.200,00
Grande Porte (Até 20 Funcionarios) R$ 729,00 R$ 810,00
Empresa de Pequeno Porte (EPP) R$ 414,00 R$ 460,00
Microempresa (ME) R$ 297,00 R$ 330,00
Empresas sem Empregados R$ 243,00 R$ 270,00

Micro Empreendedor Individual (MEI) R$100,00 | = e

Atendimento Premium

Chegaram os novos planos
SmartVivo Empresas

Fala ilimitado com gqualkjuer celutar Vivo, Companilhe dados
& aumeanie & sua produlividade palo mence cuslo-beneficia,

90

{més

Planas &
parur gg

R

Henrique Monteiro
13-99742-1465 / 11-97551-1465

vivo

EMPRESAS
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SCPC FONE: FERRAMENTA PARA
GESTAO DOS CLIENTES

SERVICO E VOLTADO A EMPRESAS QUE QUEIRAM MANTER SEU

MAILING DE CONSUMIDORES ATUALIZADO PARA CONTATO

Com o servico de consulta SCPC Fone € pos-
sivel verificar o endereco de instalacao do tele-
fone fixo apresentado no ato da compra, obter a
confirmacao de dados cadastrais dos clientes e
dos numeros de telefone para contato.

O servico pode ser utilizado pelas empresas
que queiram manter seu mailing de clientes
sempre atualizado para contato e servicos de

pos-venda. Com a gestao dos consumidores,

o nivel de inadimpléncia diminui, diminuindo
também o risco do negocio.

E possivel realizar a consulta de duas manei-
ras. Informando apenas o CPF do consumidor,
pode-se obter a sintese cadastral do cliente e até
trés telefones fixos vinculados ao numero (indi-
cando o endereco de instalacao dos telefones).
Ja a consulta com o numero do telefone obtém o
endereco de instalacao do equipamento. Todas as
consultas ao sistema sao sigilosas.

Outras informacoes sobre as consultas ao SCPC
Fone podem ser obtidas pelo telefone (13) 2101-2868
ou pelo e-mail centraldeatendimento@scvbs.com.br.

aEgRurancs

As melhores solugbes para automacao em restaurantes e

o comercio em geral voceé encontra na Help Desk. Impres-
soras fiscais, sistemas de autenticacdo e transmissao
(SAT), softwares e sistemas de gestao. Tudo para fazer o
seu negdcio render ainda mais. Sao 20 anos de experién-
cia e lideranca no mercado da Baixada Santista. Venha
nos conhecer e maximize os seus lucros com a gente.

J‘ .: EJ-.j.'.'
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OS DESTAQUES
DAS PRINCIPAIS ACOES
E EVENTOS DA REGIAO

Encontro no Rotary Club abordou o Islamismo,com o objetivo
de desmistificar conceitos erréneos sobre a religiao

O vice-presidente do Sindicato, Omar Abdul Assaf, e
a presidente da ACIESV,Regina do Carmo,em jantar
para comemorar o Dia do Comerciante

O tedlogo brasileiro Sheikh Jihad Hammadeh é um dos
principais porta-vozes da comunidade mugulmana na
América Latina

O Sindicato do Comércio Varejista foi um dos patrocina-
dores da festa de 52 anos da ACAI

O gerente do Sindicato, Marco Antonio Guimaraes, e
o presidente da ACAI, Marcelo Zanirato

Imagens 1 a 3: Divulgacao  Imagens 4 e 5: Gustavo de Sa/SCVBS
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VOCE ESTA PREPARADO PARA O FIM
DO EMISSOR GRATUITO DA NF-E ?

B | S A

~iE=

A AUTOMASANTOS apresenta a
solucao que vocé precisa para o
seu negocio !

Venha conhece-la no super evento que
realizaremos na sede do Sindicato do
Comeércio Varejista da Baixada Santista,
em Santos, no dia 04/10/16 das
08h30 as 12h00.

Palestras explicativas, coffe break,
exposicao e demonstracao de solu-
coes e condicoes especiais de fecha-
mento no evento.

Programacao e inscricao através do
site www.automasantos.com.br
Nao fique de fora !!!

e
automasantos

TECNOLOG|A EAUTOMAGCAD

ADDIG

!
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